
FOR   W  A   R   D
EACH OTHER, OUR COLLECTIVE, OUR COMMUNITIES, AND 
OUR CLIENTS WHO WANT TO JOIN FORCES TO BECOME 
THE CHANGE WE WANT TO SEE. 

LES UNS LES AUTRES, NOTRE COLLECTIF, NOS COMMU-
NAUTÉS ET NOS  CLIENTS QUI SOUHAITENT S’UNIR POUR 
DEVENIR LE CHANGEMENT QUE NOUS VOULONS VOIR.

THE TIME FOR UNCOV-
ERING EVERY DETAIL 
WE NEED TO KNOW IN 
ORDER TO TRULY UN-
DERSTAND OUR CLIENT 
AND THEIR NEEDS. 

LE MOMENT DE 
DÉCOUVRIR CHAQUE 
DÉTAIL DONT NOUS 
AVONS BESOIN POUR 
VRAIMENT COMPREN-
DRE NOTRE CLIENT ET 
SES BESOINS.

WITH ALL THE DETAILS 
COLLECTED, WE REC-
ONCILE ALL THE INFOR-
MATION WITH THE 
CURRENT MARKET-
PLACE BY NAVIGATING 
THE TRUE DEPTH OF 
THE CONSUMER. 

AVEC TOUS LES 
DÉTAILS RECUEILLIS, 
NOUS CONCILIONS 
TOUTES LES INFORMA-
TIONS AVEC LE MARCHÉ 
ACTUEL EN EXPLORANT 
LA VRAIE PROFONDEUR 
DU CONSOMMATEUR.DU CONSOMMATEUR.

WHERE WE CONSTRUCT 
THE STRATEGY AND 
GAME PLAN TO EXE-
CUTE.  DELIVERING 
TURNKEY EXECUTIONS 
THAT IN TURN WILL HELP 
OUR CLIENTS THRIVE IN 
THEIR RESPECTIVE MAR-
KETPLACE.

CONSTRUIRE LA 
STRATÉGIE ET LE PLAN 
CONSTRUIRE LA 
STRATÉGIE ET LE PLAN 
D’ACTION À EXÉCUTER. 
FOURNIR DES EXÉCU-
TIONS CLÉS EN MAIN QUI 
AIDERONT NOS CLIENTS 
À PROSPÉRER DANS 
LEUR MARCHÉ 
RESPECTIF.

THE MOST IMPORTANT 
STAGE FOR GROWTH. 
WHERE WE DIGEST ALL 
THE INTERACTIONS AND 
FEEDBACK TO  IMPROVE 
AND CREATE NEW GOALS 
FOR THE NEXT PROJECT. 

L’ÉTAPE LA PLUS L’ÉTAPE LA PLUS 
IMPORTANTE POUR LA IMPORTANTE POUR LA 
CROISSANCE OÙ NOUS 
DIGÉRONS TOUTES LES 
INTERACTIONS ET LES 
COMMENTAIRES POUR 
AMÉLIORÉ ET CRÉER DE 
NOUVEAUX OBJECTIFS 
POUR LE PROCHAIN 
PROJET.
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